Duurzame warmte voor de glastuinbouw

De ondernemers aan zet!!..

‘op zoek naar het gemeenschappelijk eigenbelang’
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Warmte uit geothermie en biomassa
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Geothermie op 4km diepte Biomassa warmte voor Alton
Trias Westland BV NV HVC
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Duurzame warmte

Waar gaat het over voor de glastuinbouw.....

» Verduurzaming van de productie ‘licence-to-produce’
o Toenemende behoefte van de markt

o Geen meerprijs, maar in de toekomst een voorwaarde voor levering?

= Stabiele, voorspelbare en concurrerende energieprijzen
o Goede concurrentiepositie, nu en in de toekomst

= Flexibiliteit
o In kunnen spelen om marktontwikkelingen (prijzen en technieken)
o Zelf sturen op basis van de behoefte aan belichting, warmte en CO2

= Klaar voor de toekomst

o Klaar voor wijzigingen in de energiebelasting categorie glastuinbouw
o Klaar voor CO2 sector systeem
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Duurzame warmte

Uitdagingen om te overwinnen.....

= Samenwerking
o Omvang van projecten vaak groter dan enkele bedrijven
o Aandacht voor samenwerking of selecteren van de juiste partners

= Strategie
o Duurzame warmte is een keuze voor de (middel) lange termijn

* Financiering
o Warmte gaat al snel over veel geld
o Kapitaalkrachtige partijen zijn nodig
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Geothermie in het Westland

Warmtebehoefte glastuinbouw Westland

= Circa 28PJ
= Net zoveel als 1.000.000 woningen!!!!

daling 25%
Warmtevraag 2035 21 PJ

Stel: Je realiseert geothermieprojecten

= Onderkl‘ijt (15 X 17,5MW) 6,62 PJ ‘ Totaal geothermie 18 PJ
= Trias (15 x 30MW) 11,34 PJ

Wat zeqt dit?
= Zonder Trias blijft geothermie in het Westland iets van de ‘the happy few’
= Met Trias kan het Westland in potentie zelfvoorzienend en volledig duurzaam zijn (warmte)




Nut en noodzaak 1° triasboring

Probleemstelling (2013)

= Geen consensus bij de specialisten over het potentieel van het Trias (geologie).
= Hierdoor geen verzekerbare/haalbare business case op basis van Trias.

= ‘Gewoon doorboren’ nodig om potentie vast te stellen.

Plan de campagne (GreenDeal 2014)

= Een ‘regulier’ Onderkrijt project ontwikkelen

= Het geld en/of garantie organiseren om door te boren naar het Trias (6,9mIn)
= Bij succesvolle eerste boring het Triasdoublet gewoon afmaken
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concept technische uitwerking




Uniek samenwerkingsmodel

Uitgangspunten vooraf

= Een 1® boring naar het Trias realiseren.

= Aardwarmte beschikbaar maken voor zoveel mogelijk glastuinbouwbedrijven
=  Ontwikkeling in volledige transparantie

= Participatie door afnemers moet mogelijk zijn

= Een geothermiebedrijf voor en door glastuinbouwbedrijven

<

Uitwerking
= CoOperatie UA Afnemers worden direct (mede) eigenaar is codperatie
= Kostprijsmodel Afnemers betalen de kostprijs, the upside van de

businesscase vertaald zich in een daling van het tarief

» Capaciteitsvergoeding Opbrengst goede benutting (uren) en uitnutting (uitkoeling)
bij de ondernemer

*Bankleningen en een vaste vergoeding voor het risicokapitaal zijn onderdeel van de kostprijs



Propositie
1) Deelnemer contracteert een vermogen (in MWth)

2)  Capaciteitsvergoeding op basis van kostprijs
= Prijs is wel naar boven afgetopt met Plafond

3) Deelnemer kan vermogen verhandelen via een handelsplatform
= lemand met een contract van 1MWth, krijgt 2ZMWth aan warmtewisselaars
= Handel kan via bilaterale deal of via biedingen op het platform

4)  Benutting van de aansluiting (vollasturen) is winst voor de deelnemer
= hoe meer draaiuren deze te lager de kostprijs van de warmte

5) Uitnutting (uitkoeling) is winst voor de deelnemer
= Contract op basis van een forfataire uitkoeling tot 35 graden Celcius
= Verder uitkoeling betekent meer vermogen uit de aansluiting dan gecontracteerd.



De coOperatie

Tuinder-
investeerder(s)

HVC Wi FH

Codperatie

TRIAS WESTLAND

Zeggenschap

-------- Rendement op eigen

.. . T vermogen
Inbreng risico kapitaal door initiatiefnemers:

o Is noodzakelijk kwaad
o geen must
o Maar ook een kans



De deelnemers

Deelnemers:

* 65 bedrijven met een
intentieovereenkomst

«  >55MWth

Status:

» Tracé studies zijn afgerond

* Detail uitwerking na contractvorming
deelnemers

Proces:

« Contracten nu tekenen

* De ‘goedkoopste’ aansluitingen
(deelgebied) krijgen het eerst een
aansluiting

* Focus op laagste kostprijs voor de
groep (alle deelnemers)

Opmerking: Laatste toetreders zijn nog niet allemaal verwerkt



Samengevat

1. Geen klanten maar eigenaren

2. (Geen vaag tarief, maar een tarief obv kosten

3. Succes vertaalt zich voor 100% in dalende tarieven

4. Als leningen zijn afbetaald is eigendom voor 100% bij de

gebruikers

5.  Met een warmtenet in eigen handen is opschalen een koud kunstje
o Tweede doublet o
o Optimaliseren eigen WKK’s _ Gericht op verder
o Biomassa ketel daling vd kostprijs
o Of koppeling met externe warmtebron




Duurzame warmte uit biomassa
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HVC locatie Alkmaar

1. Afval Energie Centrale Brandstof: B-hout
2. Biomassa Energie Centrale Vermogen: 75MWth
E-productie: 200.000 MWh p.j.

Warmtelevering: 0 MWh
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Warmtenet rgglo Alkmaar

Bestaande warmtenetten
op basis van WKK’s
Totaal 4.000 woningen

Versnelling aanleg warmtenet

1) SDE+ steun voor de BEC

2) SDE+ gekoppeld aan warmtelevering
3) Boost op uitrol warmtenet

4) 1-1-2018 zijn koppelingen gereed
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Warmtenet regio Alkmaar
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—— nieuw traject
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Warmtenet regio Alkmaar/Heerhugowaard



De route naar Heerhugowaard
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Bestaande warmtenetten
op basis van WKK’s
Totaal 4.000 woningen
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Organisatievormen

De keuze is aan de bedrijven!

1) Traditioneel:
o HVC investeert
o Kwekers worden klant van HVC

2) Eigenaarschap zonder te investeren:
o HVC investeert
o Warmtebedrijf Alton wordt na 12 jaar overgedragen
o Daarna onderhandelen of kiezen voor een alternatief

3) Zelf aan de slag
o Warmtelevering op grens Alton
o Warmtebedrijf Alton neemt warmte af
o Ondernemers organiseren en investeren zelf




Een open samenwerking

Mooie stappen gezet!

1) Kwekers hebben zich georganiseerd in een bedrijven
vereniging

2) Energieverbruiken en profiele (samenhang, belichting, WKK,
CO2) worden per bedrijf uitgewerkt

3) Geothermie, quickscan geologie is uitgevoerd
* Nu geothermie en voor 30 jaar klaar
* Via biomassawarmte het warmtenet financieren en
daarna op geothermie (plan ligt klaar)




Besluiten nemen in 2016

2016 voor Alton......

.......... het jaar van strategie bepalen
.......... het jaar van keuzen maken

........ door de bedrijven van Alton
........ om Alton sterker te maken

Op zoek naar het gemeenschappelijk eigen belang



Vragen?

Als we het samen doen komt het echt wel goed!



